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Sales Manager (m/w/d) — Standort Minchen

Wer wir sind...
Superdry stellt seit 15 Jahren Produkte von Weltklasse her, auf die wir sehr stolz sind.

Unsere Mission ist es, den modebewussten Kunden zu inspirieren, zu motivieren und gleichzeitig ein
positives dkologisches Erbe zu hinterlassen.

Superdry ist als britische Textilmarke Uber zahlreiche Vertriebskanale tatig, darunter Konzessionen,
E-Commerce sowie Grof3- und Einzelhandel. Unser Unternehmen umfasst im Einzelhandel 49 eigenstandige
Stores in Deutschland und Osterreich. Superdry vereint typisch amerikanische Vintage-Fashion und japa-
nisch inspirierte Elemente mit einem unverkennbar britischen Stil und legt dabei h6chsten Wert auf Qualitat.

Die Rolle

Du arbeitest in einem dynamischen und motivierten Team in Miinchen, unterstitzt unser Vertriebsteam und
Ubernimmst die Betreuung unserer vielseitigen Kunden, inklusive wichtiger Key Accounts in deinem Bereich.

Anforderungen an die Rolle

e Du ubernimmst den Aufbau, die nachhaltige Betreuung sowie die strategische Weiterentwicklung der
Kunden in deiner Region (Suddeutschland und Osterreich) durch gezielte Account- und
Mafl3nahmenplanung

e Du entwickelst deinen Markt systematisch, erkennst Vertriebspotentiale und wandelst Interessenten in
Kunden um

e Du verkaufst unsere Kollektionen in unseren Showrooms in Mnchen und tragst hierbei die Verantwortung
fur die Umsatze sowie das Erreichen der Zielvorgaben

e Du besuchst die Kunden in deiner Region regelmafig und sorgst fiir einen einheitlichen Superdry
Markenauftritt auf den Flachen

e Du analysierst kontinuierlich die Abverkaufszahlen deiner Kunden und leitest Mal3nhahmen zu Steigerung
der Flachenproduktivitat ein

e Du beobachtest den Markt hinsichtlich Mitbewerber und Trends

e Du bist fur die Organisation und Durchfihrung der Produkttrainings fir die Kunden und deren
Verkaufspersonal verantwortlich

Du...
e besitzt hohe Kommunikationsfahigkeit und selbstsicheres Auftreten im Umgang mit Kunden und anderen
internen und externen Ansprechpartnern auf allen Ebenen

e hast mindestens 3 Jahre nachweisbare Erfahrung im Bereich Vertrieb bei einem Unternehmen aus der
Modebranche, Erfahrungen auf dem 0sterreichischen Markt sind von Vortell

e hast ein ausgepragtes analytisches Know-how, sowie ein hohes Maf3 an kommerziellem Verstandnis und
Geschaftssinn
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e zeigst eine hohe Kundenorientierung und Dienstleistungsmentalitat sowie prasentationsstarkes und
professionelles Auftreten

e bestichst durch deine strukturierte, selbststandige und ldsungsorientierte Arbeitsweise sowie hohe
Belastbarkeit in extremen Termindruckssituationen

e besitzt eine ausgepragte Teamfahigkeit und Flexibilitat

e hast eine hohe Bereitschaft zur Reisetatigkeit

e hast verhandlungssichere Deutsch- und flieRende Englischkenntnisse in Wort und Schrift

e glanzt durch sehr gute IT-Kenntnisse, insbesondere MS-Office Programme Word, Excel und PowerPoint

e besitzt einen PKW-Fiihrerschein Klasse B

Fur Superdry zu arbeiten hat sich noch nie mehr gelohnt...

e Attraktives Gehalt

e 29 Tage Urlaub im Jahr, plus einen zusatzlichen freien Tag, um deinen Geburtstag gebthrend zu feiern
e 50% Mitarbeiterrabatt im Store und im Online-Shop

e Ein tolles Bliro im Herzen von Miinchen (Sendlinger Stral3e)

e Firmenwagen

e Flexibles Arbeiten von zuhause (nach Absprache)



